
Sales Cloudをすばやく運用開始 
Sales Cloudをすばやくセットアップし、カスタマイズしましょう。弊社のスペシャリ
ストが、すぐに使える2個のオブジェクトの設定をサポートし、項目やページレイア
ウトの変更、ヘルプテキストの追加、カスタム項目の作成、選択リストの修正を行う
方法や、AppExchangeでの基本的なレポートパッケージについて説明します。これ
らのツールを利用することで、運用をすばやく開始することができます。

期待できる効果
•	�余分な項目や作業を無くしてユーザーエクスペリエンスを合理化し、営業担当者の
作業を効率化

サービスの仕組み
認定スペシャリストが2段階のエンゲージメントを通じWeb会議を活用してお客様
を支援します。

トレーニングと準備

•	�Sales Cloudのトレーニングを実施

•	�ご希望のオブジェクトの設定を支援（リード、商談とアクティビティ、取引先と
取引先責任者などのオブジェクト）

•	�選択したオブジェクトのセットアップ方法に関するリソースを提供

成果

このアクセラレータで実現できること

•	�Sales Cloudの迅速な導入

•	カスタマイズ方法の理解
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追加情報

目標

ROIの迅速な達成

対象ユーザー

Sales Cloudのご利用が初めてで、 
リード、取引先、商談のセットアップに
関して、マンツーマンのコンサルティン
グとガイダンスが必要なお客様

必須要件

•	�ユーザーへの定着と推奨事項の積極
的な取り入れに関して、営業担当 
リーダーと運用チームメンバーにご
参画いただける

•	�Sales Cloudを所有し、レコードタイ
プまたは営業プロセスが1つ以上 
ある

•	�管理者が営業プロセスを明確に理解
している

弊社営業担当またはサクセスチー 
ムに、お気軽にお問い合わせくだ 
さい。CRMを速やかに成功させる 
方法をご説明いたします。
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